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Shenzhen aumentara los
vuelos con El Prat por el
impulso empresarial

MAITE GUTIERREZ
Barcelona

Solo una semana después de
que la presidenta de la Comi-
sion Europea, Ursula Von der
Leyen, hiciera sonar los tam-
bores de guerra comercial con
China a proposito del mercado
deloscoches eléctricos —anun-
cid que Bruselas investigara
subvenciones gubernamenta-
les a los fabricantes chinos-,
una de las compaiiias aludidas,
el gigante de la automocion
BYD, participaba en un con-
greso en Barcelona para im-
pulsar las relaciones empresa-
riales entre la ciudad vy la re-
gion china de Shenzhen.

No fuelatnica. Latecnologi-
ca Huawei, cuyas ventas de
moviles se han desplomado en
Europa tras las sanciones im-
puestas por Estados Unidos,
también estuvo presente en el

negocios y acuerdos de colabo-
racion entre el tejido empresa-
rial catalan y el de Shenzhen,
conocida como el Silicon Valley
chino. En el foro participaron
600 empresarios y se firmaron
diez acuerdos de colaboracion.

Impulsado por esta crecien-

Unadecenade
compaiiias catalanas

firman acuerdos
comerciales conla
region china

te relacion comercial, Shen-
zhen Airlines, que también es-
tuvo en el encuentro, anuncio
que aumentara los vuelos con
El Prat, recién inaugurados es-
te verano. La aerolinea sumara
una frecuencia a partir de mar-
zo para reforzar la conectivi-

MAME ESFINDOSA

Participantes en el Congreso de Asociaciones de Shenzhen

foro. Se trataba del Congreso
Internacional de Asociaciones
de Shenzhen, que el miércoles
celebro su sexta edicion en la
capital catalana —antes ha teni-
do lugar en Los Angeles, Syd-
ney, Johannesburgo y Bang-
kok-. El objetivo, explica Li-
ling Qi Zhou, presidenta de la
Asociacion de Industria y Co-
mercio de Shenzhen en Espa-
fia vy de la consultora Puente
China Espaiia, es promover los

dad con estaregion china de 17
millones de habitantes.

Entre lasempresas catalanas
que han suscrito acuerdos,
destacan Roca o Enrique To-
mas. Pesea lasturbulenciasen-
tre potencias, Zhou defiende
que no se puede obviar la parte
de globalizacion que beneficia
“al consumidor final”. “China
eslasegunda potencia mundial
y podemos buscar un win-
win”.e



